SchranzControl

AUSGABE Mai 2015

Beratungsdienstleister ftr

Herzlich Willkommen bei Schranz Control,
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,Die Gelegenheit auf die wir
warten, Ist meist schon da.”

= Mit der Anzahl der Standorte wachst auch unser Angebot. Rankingsystem belohnt die
fleifSigsten Studios im RehaVitalisPlus-Verbund.

Liebe
Gesundheitssportanbieter...

.. besser hitte ich es auch nicht
auf den Punkt bringen kénnen.
Wenn Sie nicht im Discountbe-
reich unterwegs sind, dann liegt
die Chance im 2. Gesundheits-
markt direkt vor Ihnen. An dieser
Stelle moéchte ich nicht ndher auf
die einzelnen Module und Bau-
steine wie Pravention, Rehasport,
integrierte Versorgung mit FPZ
etc. eingehen, sondern Ihnen viel-
mehr das gewachsene Leistungs-
spektrum, sowie Supportpro-
gramm der ,Schranz Gruppe*
vorstellen.

Die Philosophie bei der Weiter-
entwicklung des Themas Stand-
ortpartnerentwicklung war eine
Basis zu finden, wo die Schnel-
len mit den Grof3en gleich gestellt
sind. Die haben wir in einem aus-
gekliugelten Rankingsystem nun
gefunden. Dieses Ranking in dem
alle unsere Standortpartner auf-
genommen werden, wird einmal
imJahr zu Anfang April erstellt.

Daran angeschlossen ist ein Bo-
nussystem welches fur fast 50%
aller Standortpartner zum Tra-
gen kommt. Sie erhalten zielge-
richtete Zuschtisse um Ihren Um-
satz im Rehasport-Bereich zu
erhéhen. Einen detaillierten Ar-
tikel tiber dieses Thema finden
Sie in dieser Ausgabe unserer
Schranz-Control Zeitung.

Eine weitere wichtige Entwick-
lung, die wir Thnen nicht vor-
enthalten wollen, ist unsere An-
gebotserweiterung in unserem
Portfolio. Das Schranz-Control
Team versucht kontinuierlich
sein Service Paket zu erweitern,
neue Strukturen zu schaffen und
vorhandene zu optimieren. Hier-
bei wurde unter anderem unsere

Partnerzeitung ,Gesundheitsbo-
te* gerelaunched, es wurde ge-
meinsam mit unserem Partner
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hasport2Go“ entwickelt, wir star-
ten mit Schranz Control Plus eine
Unternehmensberatung fir Ge-
sundheitseinrichtungen, Physi-
otherapie- und Fitnessanlagen
und wir wollen unser Wissen und

und Prof. Dr. T. Stemper (v.l.n.r.)

unsere Erfahrungen verstarkt

in Form unserer RVP-Akademie

an Sie weitergeben. Zu all diesen
Themen finden Sie in dieser
Ausgabe ausfiihrliche Artikel
und Anzeigen!

Wie Sie sehen koénnen, ha-
ben wir wieder viele neue
Ideen gesammelt und umge-
setzt um das Produkt ,Reha-
und Gesundheitssport” wei-
ter aufzuwerten. Sollten Sie
noch Anregungen zu den in
dieser Zeitung prasentierten Er-
neuerungen haben, oder auch
neue Ideen, kénnen Sie sich ger-
ne an Herrn Bartels unter der
Rufnummer 0211-99 540 439
wenden.

Beim RVP-Akademie Netzwerktreffen: S. Manz, V. Ebener, T. Rohrle, B. Schranz

Vergessen Sie nicht unsere Netz-
werktermine, wo es wieder wich-
tige Dinge zum Thema Rehasport,
aber auch praktisches firden Er-
folg geben wird.

Es gruf3t Sie herzlich

Ihr
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Update und Termine 3

Werden auch Sie ein Tel |-
unseres immer weiter <
wachsenden Netzwerkes!

m Erneuter Anstieg der Rehasport-Standorte zu verbuchen
m Steigern Sie Ihre Einnahmen durch die Angliederung an RehaVitalisPlus .

= Neue Komplementarangebote fur ein weiteres Wachstum

ehabilitationssport nimmt
Ruch im Jahr 2015 wei-

er an Bedeutung flir die
Fitness- und Gesundheitsstu-
dios zu. Ein gut organisiertes
Studio mit hoher Teilnahmefre-
quenz und dem richtigen Mar-
keting kann enorme Gewinne
hervorbringen und ist eine kon-
stante Einnahmequelle far Sie
und Thren Standort! Diese, seit
der Grindung 2005 konstant
steigende Entwicklung des Re-
hasport bei unseren Partnern,
wurde auch gegen Ende des Jah-
res 2014 wieder sichtbar. Durch
die in dieser Ausgabe themati-
sierte Rankingtabelle existiert
nun eine detaillierte Ubersicht
uber das Potential des Rehabi-
litationssports. Und auch die
Nachfrage am RehaVitalisPlus
e.V. wichst kontinuierlich. Gut
konnte man dies an den Netz-
werktreffen im November 2014
in Bruchsal, Kassel und Dtissel-

dorf erkennen. Noch nie zuvor
waren unsere Netzwerktreffen
so gut besucht. Wir danken allen
teilnehmenden  Ubungsstitten
und hoffen Sie auch zahlreich im
Mai/Juni 2015 bei den kommen-
den Netzwerktreffen begriiien
zu kénnen. Auch die Anzahl un-
serer Standorte ist erneut gréfier
geworden. Wir kénnen uns freuen
mittlerweile die 400er Marke ge-
knacktzu haben!

Sollten Sie mit Threm Studio
noch kein Mitglied beim RehaVi-
talisPlus e.V., dann kénnen Sie
sich gerne unverbindlich bei uns
uber unser Dienstleistungsange-
bot informieren! Wir nehmen Sie
als Standortpartner und offizi-
elle Trainingsstatte von RehaVi-
talisPlus e.V. auf und lassen Sie
beim Behinderten Sportverband
zertifizieren. Auferdem prifen
wir die Voraussetzungen fir den
Rehasport und helfen Thnen die-
se zu erfuillen. Unter anderem ge-
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Zur Zeit iber 400 Stand-

ortein Deutschland

ben wir Thnen In- .

Netzwerktreffen

08.05.2015 Bruchsal (Baden-Wiirtt-
emberg),14.00 - 17:00 Uhr
20.05.2015: Diisseldorf (Nordrhein-
Westfalen),14.00 - 17:00 Uhr
29.05.2015: Hannover (Niedersach-
sen),14.00 - 17:00 Uhr

Termineim Saarland:

2 Grundausbildung: 29.05. -
03.06.15 (Fr-Mi)
S Orthopédie: 14.06.-19.06.15 (So-Fr)

Folgende Ausbildungstermine
konnen wir lhnen in Homburg/
Saarim 2. Halbjahr 2015 anbieten:

2 vorqualifizierte Fitnesstrainer:
06.12.-111215 (So-Fr)

. © Grundausbildung: 2311.- 261115

Lehrgangsort: Homburg, Ausbil-
dungszentrum, Talstrafse 38
Zusatztermine fiir 2015 sind eingetrof-
fen. Der Gesundheitspark Saarpfalz ver-
anstaltet in Kooperation mit dem BRS
Saarland folgende Ausbildungen und
Sonderlehrgange.

- (Mo-Fr)
2 Orthopadie: 06.12.-1112.15 (So-Fr)

Meldeschluss fir die Sonderlehrgange
ist 6 Wochen vor Lehrgangsbeginn.

© BeiInteresse, Fragen und Anmeldung

Folgende Ausbildungstermine
kéonnen wir lhnen in Homburg/
Saarim 1. Halbjahr 2015 anbieten:

bitte ich Sie sich mit uns telefonisch in
i Verbindung zu setzten unter der Ruf-
: nummer 0211-99 540 439!

Oder kontaktieren Sie direkt unserere
Ansprechpartnerin im Saarland Frau

formationen zu = = *u
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klaren Thnen die . .,_: . :
Bedeutung  des Sty el Ral e .
betreuenden - et TR
Arztes,  wir ALY B .
kontrollieren #‘4 e _ T -
die Qualifika- & f"'t : i . . ..
tionen ihrer ‘a®sgn = + 2y T,
Trainer und * . . g
unterstuit- . _-f.‘ - .
zen Sie bei der i L
Suche nach s ® Diim .
einem Ausbil- . =" =
dungstermin. W . = .
Des Weiteren " s, .

bieten wir mit Hil- ol
fe unserer zahl- *e
reichen Partner . . . .
Komplementérpro- = e
dukte an um Ihnen & « &
dadurch noch mehr
wirtschaftliche  Mog-
lichkeiten zu geben.
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RVP-Aka de mie Prof-Oehler-StraRe 7,40589 Diisseldorf

Die festen Termine der RVP Akademie

: findenin den neuen Seminarraumen
: von RehaVitalisPlus e.V.in der Prof.-
Oehler Str7in 40589 Dusseldorf statt.

© O 21.August 2015 Seminar ,Mit-

. gliedschaften verkaufen im Verein*in

: Diisseldorf

. © 04.September 2015 Infoveranstal-
© tung Sell-y in Diisseldorf

i 2 23.0ktober 2015 Seminar ,Soft-

© ware- & Verwaltung® (inkl. Abrechnung)
i inDusseldorf

Druck: Rheinisch-Bergische Druckerei,
Ziilpicher Straf3e 10, 40549 Diisseldorf
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Erscheinungsweise: quartalsweise mit ei-
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Die Redaktion tibernimmt keine Haftung fiir
unverlangt eingesandte Manuskripte, Fotos
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Diese Ausgabe und alle in ihr enthal Beitrage
sind urheberrechtlich geschiitzt. Mit hme der
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ohne Einwilligung des Verlages strafbar. Alle Anbie-
ter von Beitragen, Fotos und lllustrationen stimmen
der Nutzung in den Ausgaben des Gesundheitsho-
ten im Internet, auf DVD sowie in Datenbanken zu.
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Mit Rankingtabelle und
Bonussystem profitieren die
fleilsigen Studios

m Ranking- und Bonussystem belohnt fleifSige Standorte und unterstitzt sie mit passenden Angeboten bei der
weiteren Verbesserung der Performance.

» Von Fabian Bartels

m unsere Standortpart-

ner bestmoglich zu unter-

stiitzen haben wir ein Bo-
nussystem entwickelt mit dem
jeder Standort an den Stellen be-
raten und unterstiitzt wird, an
denen der grofite Bedarf besteht.
Um diese Unterstiitzung rich-
tig gewichten zu kénnen und die-
se fair zu verteilen, haben wir ei-
ne Ranking-Tabelle entwickelt.
Die Standortpartner, die im No-
vember 2014 auf einem unserer
Netzwerktreffen waren, konnten

Y Puskte arvmer

1. 1485 1. 1ab M
2. 9 408 2. 66 19
3. 308 4 3. 1% 28
4, W05 349 4. 14 18
5. 14 33 25 435 i
6 57 38 6. 21 M
1. B4 IR 7. 0F e
8 3 1 8. 48 265
9. 194 1M 9. 18D 265

10. 8 3 0. 5 I
n. 1159 i 3. 434 s
1. 40 305 32 179 266
13. 1T 305 33, lab 259
4. 43 M 4. 32 1%
15. 0 3 35, 368 253
16. 163 303 36. 373 51
17, 19 1 7. 6l 6D
18, M 8. 413 25
19. 5 18 9. B M
0. 132 A2 40. 9S8 243

Rankingtabelle. Punkte sind biszu 3
Eurowertund konnen12 Monate lang ein-
gelost werden.

bereits einen ersten Blick auf die
Urversion dieser Tabelle werfen.
Doch welche Kriterien sind
wichtig far so eine Tabellarisie-
rung und wie sollen diese verhalt-
nismafig zueinander bewertet
werden? Hierfiir wurde eine Prio-
rititenliste erstellt mit allen rele-
vanten Kriterien. Diese Priorita-
tenliste beinhaltet alle wichtigen

Punkte, die Sie, sollten Sie bereits
Standortpartner bei RehaVita-
lisPlus e.V. sein, bereits aus den
bei Ihnen vor Ort durchgefiihrten
Qualitatssicherungskontrollen
kennen. Unter anderem relevant
sind die Hohe der Abrechnungs-
summe, Mitgliederzahl, Kursaus-
lastung, Teilnehmerquote und
Zusatzquote fur die Bewertung
der Rankingtabelle. Je besser die-
se Werte sind, desto besser wer-
den Sie auch unterstiitzt. Und
diese Unterstlitzung erfolgt ge-
nau an den Stellen, an denen ihr
Bedarf besteht. Jetzt denken Sie
vermutlich, dass die gréf3ten Fit-
nessstudios mit den meisten Mit-
glieder automatisch weit oben in
der Tabelle rangieren. Dem ist
aber nicht so, da wir besonders
viel Wert auf die potentielle Ent-
wicklung unserer Standorte le-
gen. Das heif3t, dass auch Physi-
opraxen und kleinere Studios bei
einer deutlichen positiven Ent-
wicklung es nach weit oben in un-
serem Ranking schaffen kénnen.

Der Sinn dieses Rankingsy-
stems ist es, unsere Standorte ei-
nerseits optimal zu unterstiitzen
und ihnen fiir ihre Mtihe ein Feed-
back zu geben, andererseits wol-
len wir Sie motivieren unsere Vor -
schldage noch besser umzusetzen,
um ihre Ziele zu erreichen!

Was kann der Standort
bekommen?

Im Folgenden werden wir Thnen
die Unterstitzungsprogramme
erlautern. Wir werden [hnen an
den Stellen unter die Arme grei-
fen, an denen Sie Ihr Potenti-
al noch nicht voll und ganz aus-
geschopft haben damit Sie sich
noch schneller weiterentwickeln
koénnen.

Folgende Programme stehen
zur Auswahl. Sollten Sie noch
weitere Ideen haben, bei denen
Sie Entwicklungspotential sehen,

freuen wir uns tiber Feedback da-
mit wir gemeinsam wachsen koén-
nen. Alle Angebote werden als Bo-
nuspaket zur Verfiigung stehen,
sind aber auch unabhéangig hier-
vonmoéglich vonIhnen separat ge-
buchtzuwerden.

Unternehmensberatung/Schranz
Control Plus

Sie haben die Moglichkeit ein per-
sonliches Coaching in Anspruch
zu nehmen. Nicht nur, dass wir
Ihnen ab sofort feste Aufen-
dienstmitarbeiter fur die Quali-
tatssicherungskontrollen zuwei-
sen damit Sie einen stdndigen
Ansprechpartner haben, wir
bieten ab sofort auch eine Un-
ternehmensberatung far Ge-
sundheitseinrichtungen, Physi-
otherapie- und Fitnessanlagen
an. Diese soll der Optimierung
der Ablaufe bei Ihrem Standort
dienen und darauf-
hin natirlich auch Ih-
re Ertrdge aus dem
Rehasport maximie-
ren. Durch ein monat-
liches Coaching bzw.
Betreuung bei Ihnen
vor Ort werden Sie we-
niger Kosten haben,
mehr Interessenten
erreichen, eine besse-
re Abschlussquote ha-
ben und im Resultat
dadurch mehr Gewinn
erzielen.

Marketingmittel

Unser kostenloses
Marketing-Paket sollte
mittlerweile jedem un-
serer Standortpartner
bekannt sein (Wenn
Sie unsere Marketing-
Mail noch nicht er-
halten haben sollten,
wenden Sie sich bitte
an info@schranz-con-
trol.de). Hier erhalten
Sie unter anderem den

RehaVitalisPlus Erklarfilm, das
Design fur unsere Rehasport-Fly-
er, -Plakate und -Terminblocke
und PR-Anzeigen und -Texte. Des
Weiteren konnen Sie auf unserer
Homepage www.schranz-con-
trol.de in unserem Online-Shop
Displaystander, Roll-Up Display,
Klemmbanner sowie Alu-Schil-
der in verschiedenen Grofien be-
stellen. In Zukunft konnen Sie Ihr
Budget des Bonussystems auch
hierfur verwenden! Gerne unter-
stilitzen wir Sie dabei Ihre Marke-
ting-Prasenz zu erhéhen!

Anzeigenschaltung

Wir bieten die Moglichkeit, dass
wir Sie in der Gestaltung Ihrer An-
zeige unterstiitzen. Hierfur ste-
hen erfahrene und kreative Mit-
arbeiter bereit um Ihre Ideen und
Vorstellungen umzusetzen. Au-
Berdem haben wir mit unseren
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HNE SCHMERZEN
0|N DIE ZUKUNFT!
nimmi die Kosten fOF

echen Sie mit ;

. -

Krankenkasse Gber
rtagymmnastik 5

beiden  hauseigenen
Zeitungen (,.Schranz-
Control-Zeitung” (-> Business-
to-Business/B2B) und ,,Gesundheits-
bote” (->Business-to-Consumer/B2C)
die Moglichkeit Ihre Anzeigen publik
zumachen.

Rehasport to go

Gemeinsam mit dem Online Fit-
nessportal ,pur life® und Manu-
el Eckardt haben wir eine Plattform
entwickelt damit Ihre Teilnehmer
auch unterwegs oder zu Hause Ihre
Ubungen durchfithren kénnen, falls
Sie es mal zeitlich nicht schaffen ihre
Kurse zu besuchen. Dies wird in Zu-
kunft auch von Ihrem Smartphone
oder Tablet moglich sein. Dies hat den
positiven Effekt, dass Kursteilneh-
mer motiviert bleiben, nicht aus dem
Rhythmus kommen und weiterhin die
angebotenen Kurse vor Ort besuchen
kommen. Und Sie, als unser kooperie-
render Partner haben nicht nur zufrie-
dene Rehasportler, sondern werden
auch noch finanziell beteiligt! Hierftr
koénnen wir Thnen kostenfreie Zugin-
ge bereitstellen fiir sich, Ihre Mitarbei-
ter und Kunden!

Hospitation beim Mastertrainer

Jeder der schon einmal unserer
Haupthausin Diisseldorfbesucht hat,
bei unseren Netzwerktreffen oder bei
.Meet The Top“ anwesend war kennt
ihn, unseren Studioleiter Dirk Wollny.
Verantwortlich fiir Zusatzquote von
nahezu 100 %, eine Teilnahmequote
von fast 90% empfangt er Sie gerne um
Thnen wertvolle Tipps weiterzugeben,
um auch Thre Quoten in die Héhe zu
treiben.

Suchmaschinenoptimierung

Gerne unterstiitzen wir Sie auch bei
der Suchmaschinenoptimierung. Bei

einer Such-

maschinenoptimie-

rung wird eine bestehende oder
neue Webseite so gestaltet und pro-
grammiert, dass diese von Such-
maschinen optimal gelesen, analy-
siert und schlussendlich gespeichert
wird. Durch Suchmaschinenoptimie-
rung soll die gespeicherte Webseite bei
Suchresultaten méglichst weit vorne
gezeigt werden. Der Rehasportler von
heute informiert sich verstarktim Netz
uber die Angebote in der Umgebung.
Also auch uber Vereine oder Stand-
orte die Rehasport anbieten. Optimal
sollte ihre Webseite unter den ersten
3 Suchresultaten aufgelistet sein. Ist
dem so? Mit dieser kostengtinstigen
Marketingmaf3inahme kénnen Sie als
Rehasport-Anbieter 24 Stunden am
Tag Ihre Zielgruppe tiber das Internet
erreichen.

Arztakquise

Gerne sind wir auch behilflich beim
Aufbau eines lokalen Arztenetz-
werkes, denn ohne mitwirkende Arzte
ist kein Erfolg beim Rehabilitations-
sport moglich! Fur den Besuch von
10 Arzten in Ihrer Region geben Sie
uns lhre interessanten Arzteadres-
sen in lhrer unmittelbaren Umge-
bung, die Praxen werden angeschrie-
ben und vor Ort besucht. Wir flihren
personliche Gesprache, mit dem Ziel
das gesamte Praxisteam tiber das Re-
hasportangebot in Ihrem Unterneh-
men zu informieren und diese zu mo-
tivieren, Rehabilitationssport als
therapieerganzende Mafinahme mit in
ihr Leistungsangebot aufzunehmen.
Die Ergebnisse der Arztbesuche wer-
den in einem Bericht dokumentiert
und an Sie versendet.

Einrichtungen

Sie mdchten ein Fitness-Studio er-
affnen? Oder Ihr bereits bestehendes
Studio vergréBern oder modernisie-
ren? Dabei kdnnen wir Sie unterstit-

zen, damit Sie zu lhrem individuellen

Traumstudic gelangen. Und das zu

fairen und transparenten Kosten!

Wir zeigen lhnen Mdaglichkeiten auf,

wie Sie lhre Raume optimal und wirt-

schaftlich nutzen,

ﬁ Bauen Sie auf un-

sere langjahrige
Erfahrung!

e

nfomaterial gefallig?

Ein Anruf gendgt: 02309 - 78 40 235,

Oder schicken Sie uns aine E-Mail:
info@ks-einrichtungen.de

www.ks-einrichtungen.de
K5 Einrichtungen GmbH
Dartrmunder Strafie 152 - 4537371 Waltrop
Tel.; 02309 - 78 40 235
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Sell-y Beratungscoach und
Schulungen

Mit Hilfe von dem Vertriebssy-
stem ,Sell-y* werden sich Ihre
Mitgliederzahlen innerhalb ktr-
zester Zeit aufgrund neuer Ak-
quise-Strategien enorm erhéhen.
Aufgrund einer speziell fiir den
Fitness- und Gesundheitsmarkt
entwickelte Vertriebs- und Emp-
fehlungsmarketingsoftware und
den dazugehorigen Schulungen
werden Sie und Ihre Mitarbei-
ter durch RehaVitalisPlus unter-
stiitzt und gezielt ausgebildet.
Damit wird sich Thre Abschluss-
quoten steigern, die Fluktua-
tionsquote sinkt und Ihre Ver-
kaufsprozesse werden optimiert.

Gesundheitsbote

Die Gesundheitszeitschrift mit
viel Potenzial: ,Der Gesundheits-
bote ist eine interessante & infor-
mative Gesundheitszeitung. Die
Zeitung ist nicht nur ein anspre-
chendes Kundenbindungstool,
sondern ist auch ein praktischer
Tuaroffner in die Arztpraxen®, Do-
minic Krutz (Account Manager
Schranz Control).

Der Gesundheitsbote er-
scheint standardméfig im Ta-
bloid-Format im qualitativ hoch-
wertigen Druck. Die Texte sind
zum Grofteil von Arzten geschrie-
ben und sind klarer in Ihrem In-
formationsgehalt. Wir unter-
stlitzen mit unseren Themen die
Tatsache, dass Sport gesund ist
und sich auf viele Erkrankungen
heilsam auswirkt. Sie koénnen
den Gesundheitsboten als Stan-
dardausgabe bestellen oder sich
diesen individualisieren lassen.

RVP-Akademie

Dieses Jahr finden wieder Ter-
mine unserer RVP-Akademie
statt. Ziel dieser Veranstaltungen
ist es, unsere Standortpartner ge-
zielt in den Bereichen der Verwal-
tung und des Verkaufs zu schu-
len. Dieses Jahr finden bei uns in
der Zentrale in Duisseldorf Schu-
lungen zu den Themen ,Verkauf*
(21. August 2015), ,Abrechnung"

O BERZDORF - WESSELING

(23. Oktober 2015) und ,Sell-y*
(15.16. Juni und 22./23. Juni
2015) statt. Die RVP-Akademie
Schulungen koénne Sie sich auch
einfach und bequem zu sich ho-
len. Gerne kommen wir bei Threm
Standort vorbei und schulen Sie,
IThre Mitarbeiter und Angestell-
ten sowie Ihre Partner aus der
Region.

Was muss der Standortpartner
machen, um dies Bonuspakete in
Anspruch zu nehmen? Wer erhalt
die Pramien?

Sie als Standortpartner miissen
nicht weiteres machen, als die in
den Qualitatssicherungskontrol-
len vorgegebenen Mafinahmen
optimal umzusetzen. Schranz-
Control wird in Zukunft noch
mehr Wert auf die Nachbearbei-
tung der QSC’s legen in Form
vom ,After-Calls“. Das bedeu-
tet, wir werden nach dem Zusen-
den der Berichte Sie gezielt telefo-
nisch kontaktieren, um mit Ihnen
gemeinsam die angespro-
chenen Mafnahmen

umzusetzen. Ist dies der

Fall, werden Sie auto-

matisch in der Rangliste

nach oben klettern und

Stud;

dementsprechend ho- A\

here Bonuspakete errei-
chen und, die eigentliche
Intention dieser Ran-
kingtabelle bzw. des Bo-
nussystems, Ihren Um-
satz steigern!

Die Daten fiir die Ran-
kingtabelle erhalten wir
aus der RehaVitalisPlus
Software. Das bedeutet
es ist ab sofort noch wich-
tiger, die Verordnungen
sowie die Teilnahmebe-
scheinigungen regelma-
Big einzupflegen. Rele-
vante Daten sind unter
anderem...

B dieAbrechnungssumme,
B dieTeilnehmerquote,

B derRehaumsatzpro
Mitglied,

B dieAnzahlderaktiven

O TRIFTERN

Gicht: Kirschen
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Rehasportler,

B dieZusatzquote,die
Vereinsmitglieder,

B dieprozentuale Entwicklungbei
Abrechnungen undMitgliederzahl,
B dieDauerder
Vereinszugehorigkeit,

B diedurchschnittlichen
Vereinsbeitrage,

B dieVereinsmitglieder

B sowiedieKursauslastung.

Diese Kennzahlen werden abhan-
gig von Ihrer Prioritat ftir eine po-
sitive Entwicklung Ihres Stand-
ortes gewichtet und daraufhin die
Punkte vergeben.

Die Zuschtisse erhalten na-
hezu 50% unserer mittlerwei-
le tiber 400 Standortpartner. Al-
so kommt knapp die Halfte in
Genuf3 unseres neuen Bonussy-
stems. Bei der Verteilung werden
ab bestimmten Punktestufen 1€,
2€ oder 3€ je Punkt ausgeschiit-
tet. Anhand der Ranking ergibt
sich ein Punktestand.

senkenHams'z‘iure-V‘{fgi:ﬂE\l‘
’ pusxtiveW)rkungderMontmorenCY’KhSChenbE} Gleht-Paen™™
ienzeigen IR eS==
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ar je-
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Diese Punkte werden mit den
Punktestufen (1 €, 2 €, 3 €) mul-
tipliziert. Suchen Sie sich ein Lei-
stungspaket aus unserem in die-
sem Artikel zu findenden Angebot
aus, 50% des Budgets werden
von uns anerkannt und mitIThrem
verrechnet bis Ihr Budget aufge-
braucht ist. Das bedeutet, Ihr Ihr
Budget kann fur ein oder mehrere
Bonuspakete verwendet werden.
Das Verfallsdatum des Angebots
betrdagt 12 Monate bis die nach-
ste Rankingtabelle veroffentli-
cht wird (immer zum 31.Marz des
kommenden Jahres).

Die regelmégfige Veroffentli-
chung der Rankingtabelle dient
zur Uberpriifung Ihrer aktuellen
Position, ohne dabei nattrlich
vertrauliche Daten preiszugeben.
Sollten Sie noch Fragen, Anre-
gungen oder Wiinsche haben kén-
nen Sie uns unter der E-Mail Adres-
se info@aschranz-control.de oder
der Rufnummer 0211-99 540 439

Icontalktieren.

ich ranzContro|

Beratungsdienstleister fiir

AUSGABE SEPTEMBER 2014

daister for Gesunidheltsspore

Herzlich Wiltkormmien be Schranz Control,
M B ATUNg s et

AL
W

STARTSCHUSS

O BREMERHAVEN

Wellvita

Sportoase Physiotherapie

Fernando Sanchez Hobelsberger ReEta,
Fitist gesund - Und gesund ist Wir sind eine Praxis fiir Physiothe- Hr"EELSE‘E?"_GE_’ﬁ
clever, das Motto unseres Part- rapie & integriertem medizinischem “ﬁ dpav

ners RehaVitalisPlus e.V. Wir
freuen uns auch weiterhin auf
eine gute Zusammenarbeit und
wiinschen uns und unserem Partner noch viel Er-
folg fiir die Zukunft. Auf dem Foto sehen Sie unseren
Ubungsleiter Fernando Sanchez.

Fitnessstudio. Seit Anfang August

2014 bieten wir mit RehaVitalisPlus

e.V. Rehasport an. Wir sind uns sicher, dass wir mit Re-
haVitalisPlus e.V. einen zuverlassigen Partner gefun-
den haben. Zum Start haben wir eine ausfihrliche
Einweisung zum Handling von Rehasport und eine
Einweisung in die Verwaltungs- und Abrechnungs-
software via Teamviewer erhalten.

Feliund Rainer
Wellbrock

Ein herzliches Dankeschon
an das RehaVitalisPlus e.V.-
Team, dass Ihr uns tber die
veranderte Rechtsprechung
der Umsatzsteuerbefreiung von Rehasport-Umsat-
zen informiert habt. Mit Hilfe unseres Steuerberaters
konnten wir erfolgreich die gezahlte Umsatzsteuer
vom Finanzamt zuriickholen und kiinftig brauchen
wir diese auch nicht mehr zahlen. Es bedanken sich
Feli und Rainer Wellbrock vom Wellvita.




Der Gesundheitszirkel PRAVENTIONS-PARK

* Vitalitatsverbessernde
Bewegungsangebote

» Ubungen mit haltungs-
stabilisierendem Effekt

» Gesteigerter Energieverbrauch
und Stoffwechseltraining

Mehr Info?

Fragen Sie - wir freuen uns!

Telefon +49 2932 47574-0 Dﬁ w OL FF ?

info@dr-wolff.de - www.dr-wolff.de SPORTS & PREVENTION
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Die RVP-Akademie

erstrahlt im neuen Glanz!

[ ]
RehaVitalisPlus

AKADEMIE

= Schulungen fur die Optimierung Ihres Rehasport Angebots in der Zentrale in Dusseldorf

oder bei Ihnen vor Ort

Wir freucn uns Thnen mittei-
len s kimmen, dass wir dieses
Jahr wieder aktiv unsere RVP-
Akademie anbieten werden, Wir
geben Thnen und Thren Mitar-
beitern die Maglichkeil,  sich
bei uns in Disseldor! in unse-
rem Haupthaus oder bei Thnen
vor Orl schulen @a lassen. Die
hohe Nachlrage nach unserem
Schulungsangebot konnte am
30.01.2015 schon gut an dem
von uns organisierien RVP-Aka-
demie Treffen in Diasseldor! er-
kennen. Vielen Dank fir dic fast
100 Besucher bei diesem Event!

Der Bedarl an den angebotenen
Schulungsreihen ist nach un-
seren Erkenninissen, die wir in
den letzlen Jahren gesammelt
haben. sehr grofs. Da das The-
ma Gesundheitssport in vielen
Studios und Praxen mittlerweile
fester Bestandteil geworden ist.
mussen wir uns dicsen neuen
Herauslorderungen stellen and
unsere Mitarbeiter in diesen Be-
reichen schulen und stéarken,

Dic Inhalte, aber vor allem dic
Details der Schulungsthemen,

SEMINARE

Mitgliedschaften verkaufen

im Verein

* Kundenansprache
Bedarfsana
Gewinnmaximier ung
Einwandbehandlung

Kundengerechte Ansprache im Service

C l;_]
Rehasportunte r'|ngr:n

werden new  aufbereitet sein,
Die Schulungen beinhalten pra-
xisberzogene Themen aus dem
Gesundheits-und Rehasport,

e Akademie bleibt weiterhin
ftir alle offen. denn das Ange-
hot spricht alle an, die sich dem
Thema Gesundheit- und Rehas-
port angenommen  haben und
dabei mithelfen, Menschen das
Thema Gesundheit und Wohl-
belinden nidther 2u bringen.

Das Zicl der Akademie ist es, Sic
und Thr Unternchmen erfolg-
reich 2u machen. Hierfir haben
wir die wichtigsten Themenfel-
der des Reha-und Gesundheits-
sporls ausammengelnsst und in
verschiedene Schulungspakete
verpackt,

Durch die Schulungen die wir
bereits in der Vergangenheit be-
tricben haben und dem Feed-
back der Standoripartner ehl
es genau bei diesen Schulungs-
themen an Erfahrung mit Reha-
und Gesundheitssportlern. Hier
haben wir es mil einer neuen

Software- & Verwaltung
(inkl. Abrechnung)

* Stammdatenpflege

* Software
Praktische Umsetzung
Benétigte Unterlagen

Praktische Umsetzung for
Trainer und Ubungsleiter

n |i|:.|.'|r.-

Ziclgruppe zu tun. Jeder Be-
reich  in Threm Unternehmen
sollte aul diese Zielgruppe ein-
gestelll werden, um einen per-
feliten Ablauf vom Empfang der
Rehasportler tiber die Beratung
bis hin zur praktischen Umset-
zung zu schaffen. Wird diese
Kette durch Fehlinformationen
oder Unwissenheit in irgendei-
nem dieser Bereiche unterbro-
chen, so werden Sie es schwer
haben, Thr Unternehmen als ein
kompetentes Gesundheitszen-
trum darzustellen. Die Un-
wissenheit der Rehasportler
verwandell sich schnell in Un-
sicherheit/Unzuflriedenheit und
Sie kénnen diese Wogen nur
schwer wieder gliatien.

Denn bedenken Sie, Rehasport-
ler sind keine Fitnesssportler!
Diesen leinen Unterschied zei-
gen wir lhnen in allen Schulun-
gen auf und machen Sie zum
Marktfithrer in Threr Region.
Ziwern Sie nicht lange und mel-
den Sie sich, lhre Kollegen oder
Mitarbeiter an. Es lohnt sich!

Ubungsalternativen

Schulungsinhalte

Die Seminare Mitgliedschafien
verkaulen im Verein® und Soft-
ware- & Verwaltung® (inkl. Ab-
rechnung) linden zu den festen
Terminen am 21 August 2015
[Mitgliedschalten verkaulen im
Verein®) und am 23. Oktober
2015 . Software- & Verwaltung”
(inkl. Abrechnung) bei uns in
der Profl.-Oehler Str. 7 in 40589
Disseldor( statt. AuBerdem ver-
anstalten wir eine Infoveranstal-
tung zum Thema Sell-y* am 04.
September 2015 in Disseldorl.
Diese Themen. genau wie alle
anderen, kinnen Sie auch ger-
ne [r Thren Standort buchen.
Lassen Sie sich, lhre Mitarbeiter
und Partner zielgerichtet schu-
lem um die Arbeitsabliufe zu
optimieren und den Gewinn zu
maximieren!

Kontakt:

Fabian Bartels
f.bartels@schranz-control.de
Tel.: 0211 — 99 540 439

Die Gesundheitsberatung

Grundlagen fiir einen
erfolgreichen Rehasport

Ziele und Techniken fiir einen

sicheren Zfusatzverke
Bn.'.ldn.':r‘f::n.‘:nnly:;n beim Rehaspaort
Prasentation der Eu::ﬂhh‘:i:;tt.lngr:n

Professionelles Controlling und
Marketing im Gesundheitssport

* Grundlagen und Motive * Planung — Kentrolle — Organisation
Rentabilitdt — Auslastung

— Ertragssteigerung — Kostenreduzierung
Aufbau und Pflege von Arztkontakten

Endkundenma rke’ring
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Eie-testan Termine dier RVP Akadamie tinden In den neven Saminariéumen
von: FehaVikslsPlus a Vo dai Praf -Oehler Sin 7 in 40589 Dissaldod siat,

21. August 2015

Seminar  Mitglledschaften verkdulen im Mergin® In Dosseldord
04 September 2075

Infovercnstallung sell-y” In Disseldod

23. Oktcber 2015

Semingr  Scftwars- & Varwallung® {inkl. - Abrechnung) In Disseldord

SPIELREGELN

Anmaldung

Dis Anmebdung adolghschifilieh.

Per Fax mittels Faxvarlage an: 0211 - 791448

Par Emoll an: infai@schianz-contml de

Die Anmeldalrst andal 174 Tage vor Schulungsbaginn. Die Anmeldiung wied
umgehend per Emall besttigl. Stormierungen kénnen bis 2u 4 Wachen vor
Schulungsbeginn kostenfrai edolgen. Dandel warden die kompletten Teil-

nohmegebhran fallig,

Ablauf
Anreiga: 09 30'Unhr ¥ Baginn: 10.00 Uhkr / Ende: 17.00 Uh:

Anreise
Anraise- und ggl. Ubernachiungskosten werden vom Tallnehmar
geiragear.

Ausfall

Lie: Mingesttellnehimerzahl liegh-bel 8 Personen: Solite diese Anzohl nichi
bis 14 Toge vor Schulungsbeginn erreicht werden, behalten wir uns vor, den
abusogan. Indissemn Fall werden noliidich keine Teilnehmergebohren und
Tagespauschalen ethoben, Ein Anspruch aul Schodensersate odar Erstaltung

von Reisekosten Besleh! nichl Dies gill aueh' bel hisherar Geswall

KOSTEN

VerpHlegungspauschale

la- Buchiing wird gine Verpllegungspauschale fallig, Diese betrag
pto Tailnshmer netto zwischer 19,00 € und 39,00 € |a nach
Schulungsstandon

Einzelbuchung

Extern pro Tarmin = pro-Person
189,00 € neliozzgl, Verpllegungspaischale
RV Partner pro Termin = pro Person:
149,00 € netlo regl. Yempllegungspauschala

Mehrfachbuchung

(mehrers Termire oder mehrare Personen mil einer Ammeldung)
Extern pro Parson:

145,00 € nabic rzgl Verpllesgungspasschale

EVP-Parines pro-Parson:

06,00 € neto 2zql. Verpflegungspauschale

Zahlungsverkehr
Moch Anmeldetrist erhalten Sis aine Rechnung, die zum ongegebenen Zeit-
punkt par SEPA-Lastschrift von threm Konloeingezonen wird

Inhouse-5chulungen

Jedes Angebot kann auch bei Thnen vor it nach Tepminabsproche durchge-
fithrt werden. Die Schulungskosten betragen nefts 790,00 € zzgl, Reisekostan,
Eina minimale/maximole Teilnehmerzahl entiall
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Werden Sie Partner
Gesundheitsmediums

elnes seriosen

m Zeitungen sind immer noch das seridseste Medium mit der hochsten Glaubwurdigkeit. Profitieren Sie vom

Top-Platz

auf der Titelseite
fiir Sie!

» Von Michael Maicher

denden Wettbewerb sind gu-

te Ideen gefragt, Werbung far
die eigene Einrichtung zu ma-
chen. Einfache Werbebroschii-
ren sind oftmals wirkungslos, da
sie in den meist tiberfullten Brief-
kéasten nicht sonderlich auffallen
oder gleich als Werbung erkenn-
bar sind. Auferdem treffen Wer-
bebotschaften selten den Nerv
des Empfiangers. Punkten Sie mit
echten Inhalten! Berichten Sie
uber Thre Leistungen und Kom-
petenzen, eingebettet in interes-
sante Themen rund um Gesund-
heit und Medizin. Bringen Sie
sich regelmafig ins Bewufitsein
der Leser bzw. potentieller zu-
kunftiger Mitglieder.

Zeitungen werden auch im
Zeitalter von Web 2.0 und iPad im-
mer noch als das seridoseste Me-
dium wahrgenommen. Dement-
sprechend haben Informationen,
die geschrieben stehen, eine ho-

In einem immer harter wer-

O BRAUNSCHWEIG

INJOY Lady
Gerda Heinrichts

Erfahrungsbericht unserer Re-
hasportlerin Gerda Heinrichts:

Ich komme gerne ins Injoy Lady zum
Reha Sport weil es hier Reha Aqua
Kurse gibt. Ich habe es durch konse-

|

quentes Training geschafft drohende OPs an der Wir-
belsaule zu vermeiden und erfahre durch den Sport
eine deutliche Besserung und Linderung der Schmer-
zen. Meine Lebensqualitat hat sich dadurch stark

verbessert!

Anzeigenplatz
aufSeite7

£

Gesundheitsboten!

Platz
furlhre ganzseitige
Anzeige

he Glaubwtirdigkeit und eignen
sich optimal, um ein gutes Image
zu festigen oder erst aufzubauen,
besonders, wenn man neue Be-
reiche erschliessen méchte. Da-
fiir braucht man gute Inhalte, die
nicht nach Werbespriichen aus-
sehen und Kontinuitat, damit die
Inhalte wirken kénnen und Ver-
lasslichkeit augestrahlt wird.
Kurzum: werden Sie Partner des

Gesundheitsboten!
Der Gesundheitsbote ist
eine Gesundheitszeitung, die

quartalsweise mit mindestens 16
Seiten im Tabloid-Format (halbes
Zeitungsformat) erscheint und
kostenlos an Haushalte in Ih-
rem Gebiet verteilt wird. Die Zei-
tung wird komplett von Arzten
geschrieben, ist kritisch und
bringt medizinische Themen klar
auf den Punkt. In einer Sprache,
die jeder versteht.

Wenn Sie Partner des Ge-
sundheitsboten werden modch-
ten, funktioniert dies auf drei ver-

schiedenen Wegen:
O WALDBROL
_INSOY i N1 Fit&Fun

Marcus Laegner

Seit 2007 sind wir bei RehaVita-
lisPlus. In dieser Zeit haben wir viele
Kunden aus dem Reha-Sport als
Mitglieder gewinnen kénnen. Der

Ansprechpartner

Siesind unser
Ansprechpartner
vor Ort.Schaffen
Sieson
Kontaktmc'iglichkeiiclejr?
Zupotentiellen
Mitgliedern,

Mit Syxtem
S e Sy AB B2 Training

hlm-‘! -_lt

il e e i e
T e e
:—‘: e i ‘-'---_‘.-._ ettt e i
T it i, s e
Sl et e

Abonnieren Sie die Zeitung, le-
gen Sie die Zeitung in IThrem Stu-
dio aus und machen Werbung fir
den Rehasport. Bestellen Sie in-
dividualisierte Ausgaben, las-
sen Sie die Ausgaben zu Arzten
in die Praxis schicken und ma-
chen so direkt bei potentiellen
Kunden Werbung fiir Ihr Studio.

Oder lassen Sie grofiere Aufla-
gen an Haushalte in Ihrem Gebiet
verteilen und gewinnen so neue
Kunden.

KONTAKESchranz Control,
Duisseldorf, Tel. 0211/ 99540439
oder per Mailan
info@gesundheitsbote.com

O MERSEBURG/TEUCHERN

i

Reha-Sportist als kostenlose Mit-

gliederwerbung ein Eckstein in unserer Neukunden-
gewinnung. Positiv ist vor allem die Informations-

weiterleitung bei Anderungen der Durchfiihrung des
Rehasports durch den Verein. Bei Riickfragen hat das

RehaVitalisPlus-Team immer freundlich und absolut
kompetent die richtigen Antworten.

Physiotherapie

Fabrice Mehlhorn

Durch den Rehasport konnten wir
unser Behandlungsangebot weiter

verbessern, Arbeitsplatze schaffen
und vor allem den Umsatz steigern.

W

&_'*."}:":

=

Und durch die Zusammenarbeit mit Reha Vitalis Plus
wurden wir zu einer festen Gréfse fiir Rehasport bei
uns im Umkreis.

R s
-—.-_.—-_ e M
o e — b Y

= i St
i S R



Schranz Control

BERATUMNGSSERVICE IM GESUNDHEITSSPORT

Unsere neue Dienstleistung:

Unternehmensheratung

fir Gesundheitseinrichtungen, Physiotherapie- und Fitnessanlagen

Ab sofort betreuen wir Sie und lhr Unternehmen nicht nur zum Thema Rehasport,
sondern stehen lhnen auch vor Ort beratend zur Seite.

UNTERNEHMENS-
BERATUNG

v/ Monatliches Coaching

v Betreuung vor Ort

v Weniger Marketingkosten
v Mehr Interessenten

v/ Aktiver Verkauf

/ Bessere Abschlussquote
v/ Mehr Mitglieder

v/ Mehr Gewinn

v Mehr 2usatzumsatz

/' Vertriebssystem/Software
v Und vieles mebr...

Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann rufen Sie uns an unter
0211 - 88 540 439 oder schreiben an info@schranz-control.de

——
Schranz Control Prof.-Oehler-Strafie 7 - 40589 Diisseldorf - Telefon 0211 - 99 540 439
e s sl www.schranz-control.de - www.rehavitalisplus.de - www.rvp-akodemie.de
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Elektronisches Pad -
erste Eindrucke nach der
Startphase

= /0 Nutzer profitieren inzwischen von einer erheblichen Erleicherung in der
Dokumentation. Und es werden immer mehr.

» Von Fabian Bartels

rfolgreiche Test- und
EStartphase bestéatigt Re-

haVitalisPlus bei der Ein-
fuhrung des elektronischen
Unterschriftenpads.

Ende des Jahres 2014 wurde
die Testphase des elektronischen
Signaturpads erfolgreich been-
det. 15 Standortpartner konnten
die Alltagstauglichkeit des Geréats
fuir ein Fitnessstudio und den Re-
hasport testen. Hierbei wurde ei-
ne eigens entwickelte Software
~€-Signature” mit unseren Part-
nern, die in der Testphase erste
Erfahrungen mit der Soft- und
Hardware gesammelt haben, wei-
terentwickelt und far den tag-
lichen Gebrauch optimiert.

Seit dem 01.01.2015 haben
uber 70 unserer Standortpart-
ner auf das elektronische Signa-
turpad umgestellt und wir koén-
nen behauptet, dass es sich nach
kleinen Anfangsschwierigkeiten,
fiir unsere Partner durch die Re-
duzierung des Arbeits- und Ko-
stenaufwands mehr als gelohnt
hat. Die erste Abrechnungspha-
se seit der Umstellung lief oh-
ne Probleme ab, die Standort-
partner konnten den Rehasport
unkompliziert und zeitsparend
abrechnen. Bis auf zwei Ausnah-
men -AOK Bayern & AOK Hessen-
arbeitet RehaVitalisPlus mit al-
len Kostentréagern erfolgreich bei
der Bearbeitung der Abrechnung
uber das elektronische Unter-
schriftenpad zusammen.

Ablauf bei der Einpflege
von Rehasportlern und dem
anschliefendem Abrechnen

Vorrausetzung fur die Arbeit mit
dem elektronischen Unterschrif-
tenpads ist zunichst der Besitz
der Hardware. Das handliche Ge-
rat kostet einmalig 490,- € inklu-
sive der Lizenz fiir eine Worksta-

tion,

Instal-

lation und

den Support.

Es entstehen

keine monatlichen Kosten far
den Standortpartner. Ein Inter-
netzugang ist erforderlich, nicht
aber dauerhaft beim Erfassen der
Unterschriften.

Der Rehasportler wird wie ge-
habt in die bekannte Software
eingepflegt, beim Besuch seiner
Rehasportgruppe unterschriebt
dieser auf dem Signaturpad. Die
Unterschrift kann eine Stunde
vor bzw. nach der Ubungsstun-
de durchgefiihrt werden. In der
Software wird durch das tagliche
einmalige Anschliefen des Un-
terschriftenpads an das Inter-
net der Besuch des Rehasportlers
gespeichert und fliet somit an-

schlie-

Bend in

die = Abrechnung

ein. Zugesendet werden

muss RehaVitalisPlus nur noch

die Verordnung des Rehasport-

lers und gegebenenfalls das Be-

gleitschrieben der Techniker
Krankenkasse.

Vorteile durch die Abwicklung iiber
das elektronische Unterschriftenpad

Das Unterschriftenpad in Kom-
bination mit unserer Software er-
moglicht dem Standort deutlich
weniger Zeitaufwand und Kosten
in der taglichen Bearbeitung des
Rehasports. Ab sofort muss kei-
ne Anwesenheit in der Software
mehr manuell eingetragen wer-
den. Jede Unterschrift registriert
auch die Anwesenheit des Re-
hasportlers in der Software. Le-

diglich einmal
am Tag wird far
den Datentransfer eine
Internetverbindung  bendétigt.
Der Standort spart Geld und Platz
dadurch, dass mit Hilfe der elek-
tronischen Erfassung kein Papier
mehr notwendig ist. Der zeitliche
Aufwand beim zusammensu-
chen, sortieren und kontrollieren
der Teilnahmebescheinigungen
fallt hiermit weg. Dadurch wird
eine vormals sehr zeitaufwendige
Abrechnung zu einer zligigen An-
gelegenheit. Aufgrund der Test-
phase koénnen wir bestatigen,
dass selbst Anlagen mit mehr als
300 Rehasportlern eine Abrech-
nung innerhalb von einer Stunde
erledigen konnen.

Ansprechpartner bei Fragen oder
Interesse am elektronischen
Unterschriftenpad:

Sven Schoenborn
s.schoenborn@rehavitalisplus.de
Tel.:0211-99540438



@Konsequent

SOFTWARE

Verwaltungssoftware

Modular: |hr Unterneh-
men muss sich nicht an
die Software anpassen, wir
passen unsere Software an
lhr Unternehmen an! 13

Flexibel, mit einem hohen
Malk an Anpassungsfahiagkeit an
lhre Betriebsablaufe.

KS-Fitnhess

« Mitgliederverwaltung

» Checkin / Checkout

» KEM-Kundenbetreuung

« Statistiken / Auswertungen
* Mahnwesen

« Trainingsplanung

» Serienbriefe / -E-Malls

Fur hohe Anspriche - und dabei
ganz einfach in der Bedienung!

Mehr Ober weitere Serviceangebote
(Transponder-, Barcode- und
Magnetkarten, Kartenlesegerdte,
Kassenschubladen, Drehkreuze,
Schrankschldsser etc.) auf:
www.konsequent-software.de.

Ihr Service Plus: Wir stehen
immer in direktem Kontakt mit SE
Ihnen und bieten schnelle e
Rundumbhilfe Uber
unser Help Center.

Konsequent-Software GmbH Telefon 07351- 34 9500 www_konsequent-software.de
Biberacher Stralfe 18 Fax 07351- 5878288
88444 Ummendorf E-Mail info@konsequent-software.de
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BodyWave prasentiert:
[ ]
High End Medical Soluti HEMS
unktgenau zur Uber BodyWave
FIBO erweiterte Seit mehr als zehn
BodyWave sein Jahren entwickelt
Angebot um das Kon- BodyWave Konzepte
zept HEMS (High End und Marketingin-
Medical Solution) und strumente zur er-
prasentiert sich mit folgreichen Unter-

der Vernetzung der
bestmoglichen medi-
zinischen  Konzepte
an Kraftgeraten auf
der Leitmesse fur Fit-
ness, Wellness und
Gesundheit.

Mit HEMS den Endkunden
Rundum-Lésungen anbieten

HEMS vereint die Problemlos-
sungskonzepte fur die drei Volks-
krankheiten Ruickenschmerzen
(FPZ:DEUTSCHLAND DEN RU-
CKEN STARKEN), Ubergewicht
(PEP Premium Erndhrungskon-
zepte) und Bewegungsmangel
(BodyWave Fitnessfiihrerschein,
RehaVitalisPlus e.V. - Rehabilita-
tionssport). ,Die genannten Kon-
zepte sind bei HEMS alle aufei-
nander abgestimmt und bieten so
die Moglichkeit, Ihre Fitnessein-
richtung zu einem Gesundheits-
betrieb zu erweitern“, beschreibt
BodyWave Geschaftsftihrer Tho-
mas Rohrle den ganzheitlichen

Ansatz. ,Wir betrachten diesen
Ansatzals das perfekte Betreiber-
modell fur den neu entstehenden
dritten Gesundheitsmarkt.“ Der

erste Gesundheitsmarkt spiegelt
die Verordnungen und Mafinah-
men der Arzte wieder, wohinge-
gen der zweite Gesundheitsmarkt
die Selbstzahler darstellt. ,Die
Verschmelzung vom ersten und
zweiten Gesundheitsmarkt hat
langst begonnen®, erganzt Tho-
mas Rohrle.

Interessenten und Patienten
werden individuell gesteuert

HEMS verknupft dabei Arbeits-
prozesse, steuert den Kunden-
fluss von Interessenten und
Patienten und baut so einen Ge-

KONZEPT UND BERATUNG GmbH

l

sundheitskreislauf auf, der
die bestmoglichen Ergebnisse
fur den Endkunden bietet. Da-
bei steht der wirtschaftliche Er-
folg der Gesundheitszentren im
Einklang mit den Problemlo-
sungskonzepten, die gezielt
auf die jeweiligen Zielgruppen
abgestimmt sind. Mit dem HEMS
Konzept grenzen sich Premi-
um- und Medium Betriebe
gegenuber Discountern und
Immobilieninvestoren ab. Die
Ausrichtung zum ersten Ge-
sundheitsmarkt sichert durch
gezielte, evaluierte und nachhal-
tige Problemlésungskonzepte
sowie erprobte Arbeitsprozesse
die langfristige Beteiligung am
Markt.

nehmensfihrung in
der Fitness- und Ge-
sundheitsbranche.
Der Dienstleister aus
dem schwibischen
Fellbach  analysiert
Fitnessbetriebe, op-
timiert Arbeitsprozesse und
sorgt mit Kompetenz und Inno-
vation fiir nachhaltige Gewinn-
maximierung. Durch sinnvolle
und bewdhrte Marketinginstru-
mente und der Zusammenar-
beit mit allen gesetzlichen Kran-
kenkassen steht BodyWave fur
etablierte Konzepte flir den zwei-
ten wie auch den ersten Gesund-
heitsmarkt. Dazu gehort u. a. das
seit vielen Jahren erfolgreiche
Kundengewinnungsprogramm,
der Praventionskurs ,BodyWave
Fitnessfithrerschein®.

Weitere Informationen:
BodyWave Konzept und Beratung
GmbH, Thomas Réhrle
Bruckstraf3e 61, 70734 Fellbach
Tel. 0711-6585293-44

Bei ,Meet the Top* Gber 350 Entscheider treffen

= Auch in diesem Jahr ein erfolgreiches Event. RehaVitalisPlus eV. wieder mit dabei.

uch in diesem Jahr bringt
EET THE TOP tiber 350 der
wichtigsten Entscheider — Kaufer
und Anbieter — der deutschspra-
chigen Fitness- Gesundheit und
Wellnessbranche zu effizienten
Business-Meetings zusammen.

Die Investoren Clubs: Well-
ness- & SPA Einrichtungen, Fit-
ness, Gesundheitseinrichtungen
und Hotels werden eingeladen,
die im gro3eren Umfang investie-
renwollen.

Zwei Tage lang laufen bei
MEET THE TOP in einem wieder
Traumhaftem Rahmen, inten-
sive 1:1-Gesprache.Morgens or-
ganisierte Meetings, nachmit-
tags und abends bei sportlichen
und gesellschaftlichen Events.
Jeder Anbieter hat seinen eige-
nenTischinden Meeting raumen,
an dem er sich einrichten und die
Gesprache mit den Investoren

Peansr Hlemar Quecrt

durchfihren kann. Industrie-
teilnehmer kénnen bis zu 15-25
Meetings mit den von ihnen aus-
gewdahlten und terminierten Ge-
sprachspartnern fithren.

Fur jedes Meeting sind 20 Mi-
nuten angesetzt. So besteht ge-
nigend Zeit, das Unterneh-
men und dessen Produkte oder
Dienstleistungen zu prasentieren
und kennenzulernen.

Die Kontakte koénnen dann

nachmittags und abends im Rah-
men der Freizeitprogramme wei-
ter erlautert und oder gefestigt
werden. Auch wir waren in die-
sem Jahr zum wiederholtem mal
bei

MEET THE TOP. Tolle Premi-
um Location und eine entspan-
nte Gesamtatmosphére - somit
ideale Rahmenbedingungen fur
eine freundschaftliche Grund-
stimmung, die sich positiv auf die

Termingesprache auswirkte und
Aufbau neuer Geschaftsbezie-
hungen mit sich brachten.

Dieses Event bringt Menschen
zusammen, die fir unseren Ge-
schiftserfolg entscheidend sein
kénnen. Qualitativ hochwertige
Kontakte, sehr angenehmes Am-
biente, gut selektierte Geschéfts-
partner® wund ,hervorragende
Organisation® — und jeder weif
warum er Meet The Top besucht.

Es gibt kaum eine angeneh-
meres Ambiente und effizientere
Moglichkeit, in der Fitness, Ge-
sundheit und Wellness Bran-
che, Kontakte zu pflegen und Ge-
schifte anzubahnen. Auch in
diesem Jahr waren unsere Ge-
sprache sehr Tiefgrindig und
mit Interesse und Neugier gefullt
und kénnen daher in diesem Jahr
wieder auf ein sehr Erfolgreiches
Event zurtick schauen.
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Jetzt professionell beraten mit sell-y!

Machen Sie sich den Arbeitsalitag einfacher und fordern Sie das Potential lhrer Mitarbeiter.
Mit sell-y unterstiitzen Sie Ihre Mitarbeiter, lhr Unternehmen erfolgreich zu machen:

Prasentation
Down-

Deutliche Erfolge — selling
beim Verkauf von
Zusatzen Optimierung, Senkung
Im Hehaspgrt {er Praienolitin der Fluktuations-

quote

Beratung Dpurmenuny
W ETRVETEISE

ProZesse. Umsatz- b S CAFY

: - — — steigerUng B P e e gt o bt o g

L Empfeniungs:

S

Steigerung
lhrer Betreuungs-

Abschlussquoten SuELYBiE

SEUOTdSE

dnalyse

Starten Sie jetzt unverbindlich mit einem kostenlosen
Strategiegesprach! Rufen Sie uns an: 0211 - 99 540 440!

Vitalis Verwaltungs GmbH, Prof.-Oehler Str. 7, 40589 Disseldorf, Tel.: 02 11 — 99 540 440, info@sell-y.de



16 wir iiber uns

Schranz Control

Das Team von Schranz Control

BERND SCHRANZ

Inhaber

Kontakt:
Office: 0211-99 540439
Mail:info@schranz-control.de

. SEBASTIAN PLOTTKE

Vertrieb, Qualitdtsmanagement und

Schulungen
Kontakt:

Office: 0211-99 540439
Mail: s.plottke@schranz-control.de

FABIAN BARTELS

Kundenbetreuung, Qualitats-
management und Schulungen

Kontakt:

Office: 0211-99 540439
Mail: fbartels@schranz-control.de

BORIS N. MOLLERS

Abrechnung und Software

Kontakt:
Office: 0211-99540438
Mail:info@rehavitalisplus.de

. SABRINA REICHERT

Auszubildende

Kontakt:
Office: 0211-99 540438
Mail:info@rehavitalisplus.de

SVEN SCHOENBORN

Teamleiter RehaVitalisPlus e.V.

Kontakt:
Telefon: 0211-99 540438
Mail:info@rehavitalisplus.de

. DOMINICKRUTZ

Vertrieb, Qualitdtsmanagement und

Schulungen

Kontakt:
Office: 0211-99540439
Mail: d krutz@schranz-control.de

. PHILIPP NEIGENFINDT

Zertifizierungswesen

Kontakt:
Office: 0211-99 540439
Mail: zertifizierung@schranz-control.de

. VERENA KAMMELTER

Buchhaltung

Kontakt:
Office:0211-99 540438
Mail: buchhaltung@rehavitalisplus.de

BETUL GUNEY

Sachbearbeiterin

Kontakt:
Office: 0211-99 540438
Mail:info@rehavitalisplus.de
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